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A BANDA D’/ENCARREGAR-SE TRADICIONALMENT DE LES PARADES AL MERCAT,
LES DONES TENEN UN PAPER CRUCIAL EN EL PROCES DE PRODUCCIO I VENDA D'HORTALISSES

Francesc Montero > TEXT

El mercat de Figueres no és un mer-
cat qualsevol: convoca gent de tora la
comarca tres cops per setmana —di-
marts, dijous i dissabte—, singularitat
que il-lustra la seva importancia. La
seva animacio [ imprimeix un caracter
pintoresc i una gran vivacitat. A placa,
saps que els productes d’horta venen
dels camps de la vora —una bona part
sdn de Vilabertran 1 Cabanes— 1, dar-
rere les caixes de colors vius, majori-
tariament hi ha dones duent el rem
de les parades. La imatge actual, pero,
ha canviat molt respecte anys enrere:
de productores-venedores, cada vega-
da n'hi ha menys. Per parlar d’aquesta
evolucid, 1 del mén que hi ha darrere
les caixes, hem anat a trobar la Carme

Puigdevall, de can Pagés de Vilaber-
tran, i la Rosita Ayats, del mas Graude
Cabanes, parroquia de Vilabertran. A la
Carme encara la podeu trobar al mer-
cat —hi és des de 1983—; la Rosita es va
jubilar el 2009, amb més de quaranta
anys de parada a 'esquena.

A la intempeérie del mercat. A la Car-
me, ¢l mén de I'horta no li ve de fami-
lia. Va néixer el 1957 a Banyoles, filla
de Pere Puigdevall 1 Engracia Saurina,
de Porqueres. De jove, va treballar com
a administrativa, fins que es va casar
amb en Pere Pages, de Vilabertran, el
1983. S'havien conegut tres anys abans
a la discoteca Dallas de Banyoles. En
Pere era cinc anys més gran 1, malau-

A Pesquerra, Ia Rosita Ayats, a ia seva parada de la placa del Gra I'abril de 2009, A la parada

del costat, la Carme Puigdevall i el seu home, en Pere Pageés // PROCEDE
Rodriguez Avats. A ia dreta, la Rosita al pati del mas Grau de Cabanes // |
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radament, va morir prematurament
de cancer Iestiu passat. Arran del ca-
sament, en Pere 1 la Carme van anar a
viure a Vilabertran, 1 el 1986 van tenir
en Josep, que ha agafat el testimoni del
pare als horts que menen 1 flanqueja la
mare en el negoci.

Ja a Vilabertran, la Carme va as-
sumir l'ofici hortola de la familia del
marit: el pare d'en Pere, Lluis Paggs,
al tros, 1 la Carmeta Trulls, ajudada pel
fill, a la parada. La Carme va ocupar
el lloc del marit, 1 en Pere va passara
ajudar el pare. Forga abans del traspas
de la Carmeta, el 2001, 1 d’en Lluis, el
2008, ¢l matrimoni ja havia assumit les
regnes del negoci. Tot i haver-s’hiacos-
tumat, pero, al cap de trenta-sis anys



la Carme encara reconeix que aquest
no era el seu mén. Recorda com ho va
haver d’aprendre tot, i com va notar el
canvi del despatx d’administrativa a la
intempérie de la parada. Tot 1 aix0, les
seves paraules no destil-len recanga,
sin6 la tranquil-litat d’haver assumit
el canvi mirant endavant.

La Rosita Ayats Grau va néixer el
1942 al mas Grau de Cabanes, a tocar
de Vilabertran. La seva sang deu tenir
color de terra, perque ha mamat aquest
mon des de petita. Filla de Pere Ayats
1 Remei Grau, coneix tots els secrets
de 'ofici i els ha ensenyat al seu mant,
I’Antonio Rodriguez, nascut a Sevilla
el 1942, Ja a Roses, de jove 'Antonmo
jugava a futbol, i per aix0 se’l coneix
com en Betis. Com que a la Rosita li
agradava anar a veure cls partits, ¢s van
conéixer al camp. Es van casar el 1963,
i tres anys després van tenir en Lluis,
que ara mena les terres i la granja, 1
té tres fills. La Rosita 1 ’Antonio han
dut el negoci des de mitjans dels anys
seixanta, 1 sempre «hem intentat anar
compassats». Han pogut eixamplar els
terrenys que treballen fins a les trenta-
cinc vessanes actuals, de les quals unes
deu estan dedicades a 'horta.

Les dones sempre han estat amplia
majoria de cares al public al mercat,
mentre que la feina a I'hort ha estat
més aviat reservada als homes. La
Carme i la Rosita coincideixen que
ells fan feines fisicament més exigents,
perd clles aporten més dedicacio, per-
qué generalment s’ocupen de la casa
i de la parada. D’altra banda, anar a
vendre a placa comporta moltes hores
1 feines invisibles als compradors. En
primer lloc, cal decidir que, quan 1
quant es planta: la Rosita Ayats va assu-
mir sempre aquesta responsabilitat, 1
ella mateixa anava a recollir el planter
a Malgrat de Mar —com els Paggés—, 1
després, a 'hort, donava les indicacions
oportunes per plantar-ho.

Amb el producte madur, i supera-
da la por constant de pedregades o epi-
démies, coincideixen en la seqiiéncia
fins a la parada: els dies sense mercat,
cal triar el génere —revisar-ne la quali-
tat, organitzar les caixes, decidir el des-
trio...— 1 decidir qué es portara a plaga,
intentant tenir de tot perd sense saber
si faras curt o tiraras llarg. I sense aca-
bar d’encertar-ho mai, afegeixen en-
riolades totes dues. Al vespre, nomes
queda carregar la furgoneta 1 anar a
dormir com més aviat millor, perque
cal llevar-se... a les quatre de la mau-
nada! A la Carme, aix0 encara se li fa
una muntanya perqué de jove erade les
que anaven a dormir a les quinientes...

Abans de I'alba, toca enfilar cap a
la plaga del Gra, al sector més proper
a I'asil Vilallonga, on tradicionalment
s’han concentrat la majoria de parades
dels venedors de Vilabertran: «Abans,
hi havia gairebé tot el poble, 1 quasi to-
tes érem dones. Els homes només ve-
nien a portar-nos 1 recollir-nos», recor-
da la Rosita. Aixo de la parada li ve de
lluny, perqué la seva avia i la seva mare
també anaven a vendre a Figueres: «He
corrigut tots els mercats. Primer, al car-
rer Peralada, després, un temps a la pla-
ca del matadero, fins 1 tot al carrer Sant
Cristofol per les fires». En canvi, quan
vaarribar la Carme, el mercatjaeraala
plaga del Gra. Un cop a lloc, cal mun-
tar la parada, descarregar les caixes i
distribuir-les. A I'hivern, manca molta
estona perqueé el sol escalfi. Quan xiula
la tramuntana o plou, els dits queden
balbs de tanta fred —a vegades la mer-
caderia ha arribat a glacar-se—, ¢l re-
llotge no avanca i el calaix se’n ressent:
«Quan ha plogut, sents la tramuntana
tot és moll, ho pateixes», diu la Carme.
A l'estiu, la calor que han d’aguantar
és «terrorifican, perqué 'ombra no les
abraca fins gairebé a migdia. Estiu o
hivern, darrere
la parada s’hi

passaran deu hores cada dia de mer-
cat, fins que toqui recollir, desmun-
tar, deixar el lloc net1anar cap acasaa
dinar. Després d'una migdiadeta —els
dies que es pot—, tocard anar a plantar
o regar, o tenir cura de les tasques do-
meéstiques, que totes dues sempre han
assumit amb normalitat. A tot aixo,
amb relacié a la Carme cal afegir-hi
els nimeros de I'empresa, dels quals
s’ha ocupat tota la vida, segurament per
la seva formacié i experiéncia laboral.

Dosi d’humilitat i paciéncia. Malgrat
les dures condicions, a2 mercat també
hi ha époques bones: a la primavera 1
a principis d’estiu, quan la parada €s
al punt algid de varietat i qualitat, les
hores no costen gens de passar: «Es un
goig quan tens de tot 1 pots dir que tot
és teun, diu la Carme. A més, alld que
li agrada més és atendre la parroquia:
«Fas molta coneixenga, i m’agrada xerrar
amb la genti coneixer-la». La Rosita re-
coneix que aixo €s el que troba més a
faltar: «Al final, amb les clientes ¢rem
com familia». Amb tot, la confianga s’ha
de conrear cada setmana perqué, a més
de la qualitat del producte, la clientela
valora altres coses: «S’ha de tenur carac-
ter 1 aguant, més per la gent que no per
les condicions», afegeix. Per vendre s’ha
de ser humil, intentar no ofendre, sa-
ber escoltar i tenir paciéncia. Segons la
Carme, «no pots fallar a la parada, per-
qué els clients saben que t'hi trobaran».
Recorda que fins i tot, quan una pluja
torrencial els va fer malbé la furgoneta,
van anar a vendre amb el tractor i el re-
molc. Només es permeten uns dies de
vacances: la Rosita, de sempre, dues set-
manes a final d’estiu. Més sacrificada, la
Carme, que de soltera havia voltat molt,
ja casada va esperar disset anys per fer la
primera escapada, pel pontde la Puris-
sima. Des de llavors, ja

no va abandonar mai

aquest descans.




DOSSIER LA DONA A PAGES

Totes dues constaten que a plaga
les coses han canviat molt: no nomes
la minva de productors i I'increment
de revenedors, sind també la manera
de vendre, passant de 'engros al de-
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tall. Als anys vuitanta, la major part
del génere es venia a botigues 1 res-
taurants. En aquest sentit, la relacid
amb els compradors era practicament
exclusiva de les dones. També es rega-

A dalt, dues imatges de la Carme Puigdevall servint a la parada del mercat de la placa del
Gra de Figueres // FOTOS: Manica Ayats.A baix a I'esquerra, la Carmeta Trulls, la sogra de

la Carme, parlant amb una clienta // PROCEDE

66 > ALBERES 22

'J ; ! ,-'.'ll : II.'-I FYIL

familia Pages Fuigdeva

tejava més el preu, que sempre
s’ha decidit alla mateix segons
la qualitat del producte, el preu
dels darrers dies, 'oferta... En
aix0, les mestresses han de tenir
nas per obtenir el maxim rendi-
ment, pero evitant deixar genere
per vendre i haver de llengar-lo.
Amb la proliferacié dels super-
mercats, avui quasi tot es ven al
detall. En aquest punt, la Carme
reconeix que «cal més paciéncia
1 una mica de ‘psicologia’ amb la
clientela». Potser aquesta perspi-
cacia i habilitat abunda més en el
etnere fement, o bé I’ha hagut de
desenvolupar. Actualment, pero,
moltes parades han fidelitzat bona
part dels clients: «S6n molts anys,
i la gent demana confiangay. Tot
1 aix0, observa que encara «hi ha
gent que volta 1 compara preusy.
En canvi, emmarcat en l'auge
dels supermercats, al mas Grau
van tenir I'oportunitat d’assegu-
rar-s¢ un comprador de volum
important: la cadena Maxor, que
va assumir bona part de la seva
produccid. Aixo els va perme-
tre créixer i no dependre tant de
la parada, que tampoc van desa-
tendre.

Davant la minva de produc-
tors a placa i la constatacié del
risc que desapareguin, demanoa
la Carme si recomanaria agues-
ta feina al jovent: es queda pen-
sarosa, i diu que primer li acon-
sellaria provar-ho, perqu¢ no és
una feina que pugul aguantar
qualsevol. Al seu torn, la pers-
pectiva de la Rosita s’encara a la
qualitat de vida: «Quan les do-

nes deixin d’anar a plaga, viuran mes
bé que nosaltresy. En ¢l fons, la sen-
téncia m'agrada, pero al mateix temps
sento una certa recanca pel futur incert
del mercat &
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